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常见的网络营销方法有哪些 

  在这个网络时代里，家家公司企业都有自己的网站来做自己的网络营销，可是

得到的效果却是各不相同。有的公司企业的网站效果很好，可以明显的给公司带来

营业额，但是相反的其他公司的网站却没有产生这种效果，常常使公司管理者头痛

更甚。要怎么做才能将自己公司的网站效果发挥到最大呢？这里我给大家做下简单

提醒。 

  对站长们来说网络营销的方式还是很多的，软文营销，博客营销，论坛营销等，

但这些营销的方式基本上都是被别人说到烂的东西，对于发展迅速的互联网来说，

到底有没有新颖的网络营销方式。对于接触互联网很多的站长们应该有很多新的想

法吧。网站优化博主在这就说下自己想到的几个。 

  首先：利用热门事件营销。利用热门事件进行营销的方法可以抓住用户的心理，
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但是事件营销的不好地方就是:要抓住事件的时间，地点和别人不同的事物观点，还

有就是事件营销的时间不会达到很长。就拿前几天的谷歌PR值大更新，百度抽风。

这一事件在互联网上的影响是很大的，我想当天PR这一词在百度的搜索量肯定是很

大的，那站长们有没有抓住这样的时机去进行有利的营销呢?博主也写了篇：谷歌PR

更新之际，正是百度抽风时。事件营销中可以配合着软文营销，利用软文来炒作事

件，这样观点表达的会更清楚。但是这样的事件也最多历时了2，3天，一阵风过去

了也就没有其他的新意了。所以站长们要想用事件，就要用好热门事件的时间，然

后配合着其他的营销方式去营销。事件营销的特点也就在于面对的范围很广，受众

的群体是很多的，也可以节省点成本。 

  其次：利用社会化媒体营销。现在的社会化媒体营销的最根本的特点就是：互

动，交流，社区化。这样的平台对站长们的营销来说是很有利的，产品的营销就是

需要个开放的平台，这样的平台要面对的范围广，成本低，商家才能有大的利用可

以赚取。现在的团购网站发展的很火，这样导致很多小型的电商网站不能有好的发

展，这时电商网站就要想着用社会化媒体进行营销。特别要提到的就是微博的营销，

微博的功能虽不是很强大，140个字的空间加上图片的显示，足够能展示出你产品的

特色的，不过在微博营销前期，一个微博听众数的增加是必须的，这样营销才能得

到好的目的。还有就是社交网站的营销，内容营销等。社会化媒体的营销会成为企

业网络营销的必经之路。 

  再次：利用资源合作营销。资源合作营销要从何说起呢?这样的营销方法的主要

操作就是：买家和卖家之间的一个合作关系，或是站长们之间的合作关键，或是和

个大门户网站的合作关系。网络营销中最重要的就是培养用户的体验度，网站的本

身建设是一个方面，其他的的宣传方面也是很重要的。建立站长们之间的合作关系，

积累人脉是营销的根本，中国人常说的人多力量大。比如美国主机商合作要在中国

找市场，那他就可以和国内具体买家达成合作，他们帮助他宣传主机，主机商可以

建立相应的论坛给大家进行交流，美国主机侦探论坛估计就是这么来的。或是站长

们之间的合作关系，大家要推广的东西通过个站长之间的合作，会很快就在站长界

火起来，站长们天天说的东西，不好也会被大家认为是好的，不过产品的质量肯定

要过关。要是选择和大型网站之间进行合作，那网站的类型要选择合适，针对你的
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产品选择合适的网站，这样的影响效果会更好点。 

  最后：利用产品包装营销。一说到产品的包装，大家可能会想到线下的销售，

不错这的确就是线下的销售，这就是新的地方，大家应该把线上和线下结合起来进

行营销。产品进行包装以后，就要靠上面的几种方法配合着营销。产品的包装要给

产品找到个合适的场景，别人为什么需要这样的产品，这样的产品和同类产品比起

来有什么好的地方等。不管是做什么，用户的体验是最重要的，所以用户的评价包

装是肯定有的，这对淘宝客来说是很重要的。如果对于软件类的销售，站长们可以

采取多种软件打包放在一起销售的方法，可以还要采取价格战，这些应该都是些营

销方面的细节了。可能线上的包装和线下的包装有些区别，并不是说产品的外包装，

漂亮的盒子装扮，线上的更注重的是产品的时机利用价值，看用户真正需要什么样

的包装，要从用户的角度出发了。 

  以上的方法对博主来说是有点新意的，如果站长们还有好的方法可以提供，希

望大家能一起交流了。有时博主无聊的时候就会想，学习SEO优化之余是否要学习

SEM，既然优化是为了利益、为了流量，那我们就应该要想办法找到网站的转换率，

真正赚到钱的方法才是好方法，没事做的站长们好好学习下营销策划方面的知识了。 

 


